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Webinar: Cold Calling w praktyce, czyli: mam leady i co dalej?
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Cold Calling w praktyce, czyli:
mam leady i co dalej?

Organizujesz webinar i pozyskujesz w ten sposodb kontakty?
Twoi potencjalni klienci pobierajg ebooki (lub inne materiaty) z
Twojej strony i nie wiadomo co z tym dalej zrobic? Wykorzystaj
potencjat Twojej bazy kontaktow i przekuj jg na szanse

sprzedazowe. Dowiedz sie:
— Jak rozpoczaé rozmowe i zdoby¢ UWAGE ROZMOWCY,
— Jak przedstawic¢ siebie oraz firme, ktorg reprezentujesz,

— Jak i co méwi¢ o produkcie/ustudze, ktérg sprzedajesz, aby

nie ustyszec gtuchej ciszy w stuchawce.

Dzieki temu:

# zaczniesz chetniej dzwonié, gdyz 2

»# Twoja sprzedaz bedzie rosngé, poniewaz

# nabierzesz jeszcze wiecej pewnosci siebie i juz nikt nie
bedzie musiat Cie zmuszac, namawiac czy motywowac do

kontaktu z kazdym nowym leadem. ¥

Naucz sie Cold Calling ( &
dotagcz do webinaru 21.10 | 13:30 - 15:00

Zarejestruj sie na webinar

Imie* Nazwisko*
Pawet Raczka

Numer telefonu* Stuzbowy adres e-mail*
515707559 pawel.raczka@businesswel

Na jakim stanowisku pracujesz?*

Wybierz v

W RevPoint Sp. z 0.0. dbamy o Twoje dane. Potrzebujemy Twojej
zgody na otrzymywanie od nas mailingdw i newslettera, aby wystac
Ci maile z linkami do webinara.

(] Zapisuje sie do Newslettera BusinessWebx

Zawsze mozesz sie wypisac z naszej komunikacji mailingowej - link
masz w kazdym mailu. Wiecej w Polityce Prywatnosci

Klikajac przycisk wyslij ponizej, wyrazajg Panstwo zgode na
przechowywanie i przetwarzanie danych osobowych podanych
powyzej w celu dostarczania zadanych tresci przez firme RevPoint
Sp. z o.0.

Zarejestruj sie

Kto poprowadzi webinar?

W BusinessWeb pomagamy zrobi¢ z HubSpot maszyne do generacji leadow,

oszczedzi¢ czas i srodki na marketing i sprzedaz. Pokazujemy, jak dzieki CRM

mierzyC skutecznosc¢ cold callingu, aby nie zmarnowac zadnego kontaktu w

bazie. taczymy sity z najlepszymi ekspertami Cold Calling w Polsce, pokazujac jak

prowadzi¢ rozmowy oraz jak pracowac z HubSpot CRM.

21.10.2021

Profesjonalnych Méwcow.

ekspert rynku TSL.

Karol Bartkowski

Praktyk cold callingu i social sellingu

Sprzedawca z ponad 100 000 000 zt sprzedazy wiasnej. Zajmuje 43 miejsce na
liscie 100 najbardziej wptywowych social selleréow w Europie. Méweca i trener z 18-

letnim doswiadczeniem i 2-letnim cztonkostwem w elitarnym Stowarzyszeniu

Michat Myszkowski
HubSpot Sales Hub/CRM Architect

Pomaga zwiekszac efektywnosc¢ przedsiebiorstw dzieki wdrozeniom procedur
operacyjnych sprzedazowych. Podnosi kompetencje pracownikdw, na co dzien

stosujac HubSpot w procesach sprzedazy BusinessWeb. Uznany i wieloletni

13:30-15:00

Zarejestruj sie
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