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Miten myydä energiatehokkuutta 
Heureka 7.5.2013 

Tarmo Kämppi 

Energiatehokkuus 

•Energiatehokkuus on yleisesti hyvin huomioitu 

uudiskohteissa 

 

•Haaste saneerauskohteissa 
 Uinuvaa markkinaa on valtavasti 

 Tieto energiatehokkusmahdollisuuksista edelleen kevyttä 

 Kokonaisratkaisujen puute yleistä  
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Energiatehokkuuden myyminen 

•Pystyttävä myymään kokonaisratkaisuja 

 

•Osaamisen taso oltava ratkaisumyynnin 

tasolla 
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Valmius asiakassuhteen rakentamiseen koko ketjussa 
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Valmistaja Suunnittelija Tukkuri Urakoitsija 

Asiakas / 
tilaaja 
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Uudet yhteistyömallit ja ansaintalogiikka 
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Valmistaja Suunnittelija Tukkuri Urakoitsija 

Yhteistyökonsortiot, 

 joko pitkäaikaisesti tai 

projektikohtaisesti 

  

Perinteistä yhteistyötä 

  

UUSIA YHTEISTYÖN MALLEJA 

  

Asiakas / 
tilaaja 

Ratkaisut on pystyttävä perustelemaan 

•Evidenssi 

Laskelmat 

Referenssit 

Mittaustulokset 

Käyttäytymismuutokset 

Strategiat ja niihin liittyminen 

Euro puhuu 

Oma esimerkillinen toiminta 
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Kaikkien kehitettävä toimintaa 
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Valmistaja Suunnittelu Jakelu Asennus 

Kehitettävä 
tuotteita 

Tuotava 
lisäarvoa 

Verkostoi-
duttava 

 

Tuntea 
tilaajan 
tarpeet 

Puolustaa 
tilaajan 
tarpeita 

Tuntea 
uusi 

teknologia 

 

Rakennet-
tava 

konsepteja 

Tuotava 
lisäarvoa 

osaamisella 

Yhdisteltävä 
ratkaisuja 

 

Alettava 
myymään 

Pidettävä 
osaaminen 

ajan 
tasalla 

 

Yhteenveto energiatehokkuuden myymisestä 
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• Tarjotaan kokonaisratkaisuja 

• Heittäydytään uusiin yhteistyöverkostoihin 

• Lisätään koko arvoketjun osaamista 

• Alana lisätään tietoisuutta energiatehokkuudesta 

• Ratkaisuihin saatava mukaan koko päättävä kokonaisuus 

• Oma esimerkki 
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Yhteenveto energiatehokkuuden myymisestä 
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• Vision mukaan – se on rakennettu energiatehokkuuden päälle 

 

• Hyvinvointia sähköllä    Visio 2030 

 

• Jokainen on tietoinen energian kulutuksestaan ja vaikuttaa siihen 

• Rakennukset ovat energiatehokkaita ja tuottavat itse käyttämänsä energian 

• Sähköverkoissa on älyä 

• Sähköä käytetään laajasti liikenteen energiana 

• Eläminen on entistä turvallisempaa ja mukavampaa 

 


