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Energiatehokkuus

® Energiatehokkuus on yleisesti hyvin huomioitu
uudiskohteissa

®* Haaste saneerauskohteissa
= Uinuvaa markkinaa on valtavasti
= Tieto energiatehokkusmahdollisuuksista edelleen kevytta
= Kokonaisratkaisujen puute yleista
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Energiatehokkuuden myyminen

* Pystyttavd myymaan kokonaisratkaisuja

® Osaamisen taso oltava ratkaisumyynnin

tasolla
@ Elektroskandia sfn"m'
] Finland MOTION 3

Valmius asiakassuhteen rakentamiseen koko ketjussa

@ Elektroskandia s.‘u"mm
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Uudet yhteistyomallit ja ansaintalogiikka

Perinteista yhteistyota

UUSIA YHTEISTYON MALLEJA

Yhteistyokonsortiot,
joko pitk&aikaisesti tai

projektikohtaisesti
@ Elektroskandia SFN"ERG*
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|

Ratkaisut on pystyttava perustelemaan

®Evidenssi
=L askelmat
= Referenssit
= Mittaustulokset
= Kayttaytymismuutokset
= Strategiat ja niihin liittyminen
=Euro puhuu
=Oma esimerkillinen toiminta
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Kaikkien kehitettava toimintaa

R < Xe - @ Elektroskandia ENERG)
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Yhteenveto energiatehokkuuden myymisesta

® Tarjotaan kokonaisratkaisuja

® Heittaydytaan uusiin yhteistyéverkostoihin

® Lisataan koko arvoketjun osaamista

® Alana lisataan tietoisuutta energiatehokkuudesta

® Ratkaisuihin saatava mukaan koko paattava kokonaisuus
®* Oma esimerkki
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Yhteenveto energiatehokkuuden myymisesta

® Vision mukaan — se on rakennettu energiatehokkuuden paalle

@ Elektroskandia SFNNERm
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